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El emprendedor

El mundo del emprendedor no es
perfecto, de hecho estd lejos de ser-
lo porque en el camino tendrds que
afrontar retos, dificultades, alegrias y
situaciones de todo tipo, realmente
nadie nace preparado para ello pero
puedes trabajar en desarrollar habi-
lidades, caracteristicas, inteligencia
emocional, liderazgo, la manera de
afrontar las situaciones, entre otras
COSQs.

LAUNCH

Un emprendedor que solo se preocupe por ganar dinero y no por el cliente,
equipo o0 en mejorar como lider, no logrard finalmente empatizar con ellos
ni entenderlos y a largo plazo no impactard ni como empresa ni como lider.

Las relaciones personales son de las cosas mas importantes que debemos
construir porque nos dard mayores oportunidades en el mercado

Desarrollarte como lider es importante porque podras influenciar a otras
personas y guiarlas para avanzar hacia el mismo objetivo y estards mas
listo para afrontar situaciones negativas o positivas que se presenten.

iTen cuidado con esto! Muchos lideres caen en el error de convertirse en je-
fes y esto afectard a largo plazo al equipo, puesto que en vez de admirar y
sequir por su trabajo o porque los inspira, 1o hardn por miedo u obligacion.

La principal diferencia entre ambos, es que un jefe es una persona con au-
toridad impuesta para dar érdenes a los empleados y ejerce presion a los
empleados. Por el contrario, un lider debe ser una persona que logre incen-
tivar, motivar e influenciar en el comportamiento y la forma de pensar de
los demas.



El emprendedor debe estar dispuesto a dar todo de si para obtener todo
lo que siempre sod. Asimismo, son personas que estdn dispuestas a ha-
cer algo diferente y por eso toman la decision de crear sus suefios y metas,
aungue esto implique salir de la comodidad llamada zona de confort.

Abandonar la zona de confort, es complicado porque es donde no requiere
tomar riesgos ni decisiones que no sean comodas y seguras, o cual dificul-
ta tomar decisiones si buscas emprender.

Aqui dejamos tres frases de motivacion relacionadas con la zona de con-
fort para que puedas entender mejor a lo que nos referimos.

“El autenticoautodescubrimientocomienza
donde termina tu zona de confort” — Adam
Braun

“Un barco atracado en el puerto estda mas
seguro, pero esda no es la finalidad para la
que fue construido” — William Shedd

“No podemos convertirnos en lo que que-
remos ser, permaneciendo atados a lo que
somos” — Max DePree



Financiacion a tu proyecto

Esta es una de las partes mas complicadas para un emprendedor, porque
puedes tener una excelente idea pero no contar con |los recursos necesa-
rios para ejecutarla.

No siempre la familia o los amigos podrdn aportar dinero a nuestro proyec-
to, por eso evalla la situacion en la que te encuentras e investiga la manera
de financiar tu idea.

Si este es tu caso, explicaremos los 4 métodos mas comunes para lograrlo
desde el primer dia y sin problemas.

Los bancos deberdn asegurarse de ~ T\
gue cuentas con los recursos pdra
poder devolver el importe.

Para ello, suelen pedir avales banca-
rios, historial crediticio o poseer una
cuenta de débito con altos ingresos o
tener un tiempo en el banco.
De esta manerqg, podrdn evaluar si
eres apto para un préstamo.

Ademds, establecen intereses o comisiones que muchas veces son muy
altos, sobre todo cuando demoras mas de lo establecido en devolver ese
dinero.

Sin mencionar los papeleos y trdmites que pueden lograr que la financia-
cion no sea inmediata.



Es un proceso que permite que una em-
presa obtenga nuevo capital a través
de inversores, se utiliza usualmente para
emprendedores y startups.

Trabaja en ganar credibilidad y en esta-
blecer objetivos claros para empezar e
interesar a los futuros inversores.

En este proceso, los nuevos inversores
se convierten en socios y adquieren una
oarte del capital social de la empresa 'y “
oor tanto, el control de una parte de ésta

Si te encuentras en estas situaciones, podria ser para ti este método: Entrar
a nuevos mercados, lanzar un nuevo producto o servicio, salir de una situa-
cion de riesgo.

Pregunta a los inversores la visidn que tienen del proyecto y lo que podrian
aportar ellos en caso de convertirse socios.

Conocido también como inversor an-
gel, realmente es mds que un inversor,
ya que no soélo busca brindar financia-
cion, aporta experiencia y muchas ve-
ces cumple el rol de mentor, asesor y se
involucra en la empresa para aportar
tiempo, contactos, conocimientos.




Existen empresas que actualmente son de mucho éxito como: Amazon, Sky-
pe, Starbucks o Google contaron en sus inicios con un business angel.

Los beneficios que podrias obtener son: Bajo coste financiero, plazos eco-
nomicos de larga duracion, menor riesgo, financiacion rapida y aporte de
contactos, experiencia y mentoria a la empresa.

La mayoria los business angels, cuentan con un perfil de: Fundadores, CEO
o0 altos directivos de una empresa o profesionales independientes.

Podemos aprender mucho de ellos, porque cuentan con trayectoria profe-
sional y experiencia en el mundo de las startups o emprendedores.

Tipos de Bussines Angels

Ofrecen financiacion, aportar contactos,
tiempo e involucrdndose con el proyecto.

Trabajan contigoy brindan parte de sutiem-
PO, contactos y financiacion

Solo buscan obtener beneficios y no partici-
oan en el emprendimiento.También, establecen fechas limites
oara obtener los beneficios esperados y si no lo logran, retirarse
del proyecto.

Solo buscan obtener beneficios y no partici-
oan en el emprendimiento.También, establecen fechas limites
oara obtener los beneficios esperados y si no lo logran, retirarse
del proyecto.

La aportacion que ofrecen es mds los conoci-
mientos y red de contactos.



Es conocido también como micromecenazgo, es una financiacion colecti-
va, donde los inversores llamados mecenas son los primeros clientes.

Los inversores denominados mecenas pueden readlizar aportaciones eco-
nOmicas para financiar un proyecto a cambio de recibir un beneficio.

Existen 4 tipos de crowdfunding:

Donaciones

Se utilizan para apoyar causas solidarias y se trata de aportar dinero para
proyectos sin fines de lucro sin esperar obtener alguna ganancia o benefi-
cio personal.

Donde el objetivo es recaudar fondos para proyectos o problemas socia-
les y la Unica retribucion es un retorno emocional que es la satisfaccion de
dpoyar un proyecto.

Inversion

En este tipo de crowdfunding los inversores obtienen parte de la empresq,
proporcional a la inversion que realicen y finalmente se convierten en ac-
cionistas de la empresa.

Los inversores tendrdn que esperar a que el proyecto obtenga resultados
para conseguir beneficios.

Para atraer a estos inversores, deberds ofrecer intereses o acciones sobre
los beneficios de la organizacion.



Préstamos

Es una financiacidon en masa, mediante préstamos de una empresa a cam-
bio de un tipo de interés por el dinero prestado.

No es tan sencilla la aceptacion de los proyectos, porque se necesita con-
seguir una tasa de morosidad minima.

Si estds pensando en elegir este tipo de crowdfunding, tu startup debera
contar con capacidad de retorno del préstamo con la facturacion mensual
y una entidad bancaria debe concederle un crédito.

Recompensas

Este tipo de crowdfunding es el mas comun, porgque no pide grandes requi-
sitos para emprendedores o inversores.

Si eres inversor no tendrds que aportar grandes cantidades y como em-
prendedor, podrds contar con mas de un inversor.

LOS inversores son conocidos como mecenas, los cuales reciben una re-
compensa atractiva por apoyadr al emprendedor.

Usualmente son un producto o servicio a un precio menor, una caracteris-
tica Unica y exclusiva en el mercado, muestras de los productos o servicios
por brindar apoyo econdmico a un proyecto.

La recompensa deberd ser atractiva, tangible y exclusiva, ademas debe ser
especial para lograr captar la atencion.



Como emprendedor si buscas que un mecendads se interese por ti, deberas
credr una estrategia para atraerlo. Sé atractivo no sélo para ellos, sino tam-
bién para el cliente y el mercado.

Una de las ventajas de este crowdfunding es que permite validar la idea de
negocio.

Si te interesq, este tipo de financiacion investiga las opciones y plataformas
del mercado.

Antes de elegir, evalta que ofrece cada una y pon atencion especialmente
en:

Las comisiones que cobran.

Lo que ocurre si ho alcanzan la financiacion requerida.
El apoyo al lanzar la campana.

La red de mecenas.

La experiencia en el mercado.

Los proyectos que han logrado financiacion.

Lo que dicen los clientes.

El equipo que esta detras.



proyecto

Nosotros también somos emprende-
dores y hemos atravesado las mis-
mas situaciones que tu. Por eso en-
tendemos lo frustrante que puede ser
preguntarse ¢Como empiezo? ¢Cual
es la opcidn correcta para mi proyec-
to? ¢Lograré obtener financiacion?.

Parecen preguntas complicadas de
responder, pero el objetivo de este
ebook es que entiendas que realmen-
te puedes obtener financiacion desde
el primer dia.

Desde Bitstartups buscamos apoyar
dl emprendedor a cumplir sus suenos
y ofrecemos financiacion privada y
acompanamiento de nuestra comu-
nidad.

Somos la primera plataforma de crowdfunding por recompensa basada en

la tecnologia blockchain.

Es una plataforma de financiacion colaborativa por recompensas. Sin dilu-

cion ni costes para el promotor.

Bitstartups para financiar tu

cQué es Bitstartups?




Asimismo, apoyamos a los proyectos en fases tempranas a través de cam-
panas conjuntas de marketing para que logren captar esos primeros early
adopters a través de la plataforma con el objetivo de financiar los primeros
pasos del proyecto.

Nuestro CEO Benjamin Sanchis, explica

«En Bitstartups nos aprovechamos de las ventajas que nos proporciona
una tecnologia tan disruptiva como lo es la Blockchain, entre ellas la legi-
timidad y la seguridad de las transacciones, para proponer un producto
apto para todos los publicos».

«Quien quiera formar parte de nuestra comunidad no necesita entender
sobre tecnologia Blockchain, para ello desarrollamos una plataforma que
la integra a nivel internon».

Nuestra principal diferencia con otras plataformas de crowdfunding son los
beneficios que ofrecemos para proyectos y mecenas.




Crowdfunding para tu proyecto

Muchas startups, apuestan por el crowdfunding por los beneficios que ofre-
ce:

Oportunidad de conseguir mecenas.
Conseguir@s validar tu idea de negocio.

Los primeros inversores, serdn los primeros compra
dores.

Mayor control sobre el proyecto.
Opcidn sencilla de encontrar financiacion.
Ayuda a qgue atrae y apasiona.

con el emprendedor del
proyecto que transmite la idea de modo personal.

Permite invertir desde

En caso de que fracase la campana de crowdfunding,
en la modalidad de recompensa.

Obtiene



Blockchain en Crowdfunding

No somos un producto cripto pero aprovechamos la tecnologia blockchain
por lo que ofrece .

Los beneficios del blockchain son innumerables y cuenta con una tecnolo-
gia incorruptible, lo cual ofrece tranquilidad y mayor orden en las transac-
ciones para los clientes.

Esto nos da seguridad no sélo a nosotros, también al proyecto y al mecenas
en las transacciones que realicemos.

Creemos rotundamente en la innovacion y por eso apostamos por esta
combinacion de blockchain y crowdfunding, ya que ambas son utilizadas
cada dia por mds sectores y empresas porque reconocen las ventajas que
aportan.

Nosotros ofrecemos transparencia y compromiso con el ecosistema em-
prendedor y todos sus participantes.

Por eso hemos creado una aplicacion, por la cual podrds comprar, vender e
iIntercambiar los productos y servicios que adquieras en un inicio con otros
mecenas mediante una plataforma segura y legitima.




Beneficios

Como proyecto las ventajas que ofrecemos son:

Bitstartups permite que mantengas los derechos sobre tu empresa y que
no tengas que vender para obtener capital, ya que el capital serd aportado
por los mecenas, los cuales recibirdn recompensas.

Contards con el asesoramiento de los expertos, si lo requieres colaborare-
MOos en la estrategia de recompensas y servicios extras de marketing para
lograr notoriedad, clientes y construir una comunidad.

Podrds saber si tu idea realmente es interesante porque conseguirds validar
la idea de negocio con los mecenas, quienes serian tus primeros clientes.

Este modelo permite pagar sélo silogras la financiacion de la campania con
éxito, entonces ¢Qué puedes perder?.

Asesoramiento y acompanamiento de Marketing, el cual te acompanard si
lo deseas durante la campana de captacion.



Podrds acceder a una red de mecenas y trabajar la captacion con ellos.
Contamos con un mercado de compraventa de segunda mano de recom-
pensas que puede ofrecer un valor afadido y ayudar a impulsar a los pro-
yectos. Esto permite crear una base propia de mecenas a disposicion de tu
proyecto.

Contard@s con la opcion de que un asesor se encargue de gestionar cam-
panas de ADS y SEM.

¢AUN no cuentas con una landing page? Te ofrecemos un espacio donde
poder publicitar tu proyecto y mantener contacto con tus posibles clientes.

Ofrecemos cobertura de custodio para recibir la financiacion de forma le-
gal.

Métricas para soportar rondas de inversion en fases posteriores.

Captacion de clientes potenciales.



La aplicacion por la que podrds obtener la financiacidon entre mecenas y
proyectos.

Pasos para lograr la
® ® o s
financiacion
Si decidiste ser parte de nuestra comunidad o te gustaria conocer mas so-
bre nosotros, comunicate con nuestro equipoy resolveremos tus dudas para

poder empezar a trabajar en el lanzamiento de tu proyecto.

Contamos con un equipo de profesionales que estdn listos para ayudarte
en el proceso.

Te lo explicamos, de manera mas sencilla:

1. Rellena el formulario y cuéntanos sobre tu proyecto.

2. Te reuniras con nuestro equipo de asesores

3. Ofrecemos un espacio a tu proyecto para la comunidad de
mecenas.

4. Despegamos con tu campaia de financiacion.
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